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Dpto. de Acción Tecnológica Exterior – Programa “India & Spain Innovating” (ISIP)

C/ Cid, 4

28001 – Madrid

Tfno: 
+34 91.581.56.07 / 55.00

Fax:  
+34 91.581.55.86

E-Mail:
india@cdti.es 
Información Preliminar de un                 Proyecto ISIP
NOTAS.- 



La extensión que se estima para este resumen está entre 5 y 10 páginas. 

Intente rellenar todos los apartados.

La información referente al proyecto, tanto en su totalidad como en la parte correspondiente a la empresa, se considera sólo a título orientativo, pudiendo ser susceptible de modificarse en la presentación, en su caso, del proyecto definitivo.

	1. INFORMACIÓN GENERAL  DE LA EMPRESA

	Razón social de la empresa:

	CIF:
	Acrónimo:
	Grupo Empresarial:

	Domicilio social:

	CP:
	Localidad:
	Provincia:

	Tlfno:
	Fax:
	Web:

	Principal actividad de la empresa:



	CNAE de actividad principal:

	Año de constitución:

	Primer ejecutivo:

	Nombre:
	1er Apellido:
	2º Apellido:

	Cargo (Presidente, Consejero Delegado, Director General, Gerente o similar):

	Persona de contacto para el proyecto:

	Nombre:
	1er Apellido:
	2º Apellido:

	Cargo:

	Tlfno. Directo:
	Fax:
	E-Mail:

	Dirección completa (si es distinta del domicilio social):



	Año datos:
	
	PYME(1):
	
	Empleados:
	
	Empleados I+D:
	

	Datos económico-financieros:                

Último año cerrado:  ___________
Fondos Propios (2): _____________        Pasivo Total (2):  _______________         Gastos I + D (2): __________________                                                                     
Origen  mayoritario del Capital Social:       ____  Nacional          ____  Extranjero (País: _________________)

                                                                    ____  Público            ____  Privado

Año

Año - 2

Año - 1

Año actual

Volumen de Ventas (2)

Volumen de Exportación (2)

Cash Flow (2)

(1)  Se considera Pyme a la empresa que en el ejercicio inmediatamente anterior al de la solicitud cumpla los siguientes criterios:

     . Empleen  menos de 250 personas. 

     . Su importe neto de la cifra de  negocios no exceda de 40 millones de euros o que su activo total no sea superior a 27 millones de euros.

    . Que no esté participada en un 25% o más de su capital o de sus derechos de voto por otras que no reúnan los requisitos anteriores salvo que       sean sociedades públicas de participación, sociedades de capital riesgo o inversores institucionales, siempre que éstos no ejerzan, individual o conjuntamente, ningún control sobre la empresa.

(2) Miles €




2.
DATOS GENERALES DEL PROYECTO DE COLABORACIÓN INTERNACIONAL ISIP

2.1. TÍTULO DEL PROYECTO.

2.2. ACRÓNIMO DEL PROYECTO.

2.3.
RESUMEN DEL PROYECTO (descripción, desarrollo tecnológico previsto y mercado del producto, proceso o servicio objeto del proyecto ISIP).

2.4.
PARTICIPANTES (perfil de los socios y países participantes o deseados como tales, breve descripción técnica de la aportación  de cada uno al proyecto).

2.5.
PRESUPUESTO TOTAL  APROXIMADO DEL PROYECTO (incluir el desglose para cada uno de los posibles socios integrantes).

2.6.
DURACIÓN DEL PROYECTO  (incluir fecha de inicio).

2.7. ACUERDO DE COLABORACIÓN (rasgos principales del acuerdo para la realización del proyecto y la comercialización posterior de los resultados).

3. INFORMACIÓN SOBRE LA PARTICIPACIÓN ESPECÍFICA DE LA EMPRESA EN EL PROYECTO ISIP

3.1. EMPRESA (extensión máxima recomendada 1 página)

•
Breve descripción de la empresa: actividades, productos, centros productivos, etc.

3.2. PROYECTO (extensión máxima recomendada 3 páginas)

3.2.1 OBJETIVOS

•
Objetivos generales del proyecto (técnicos, comerciales, ambientales, estratégicos,…).

•
Objetivos técnicos específicos del proyecto. Claros y concisos.

•
Papel de la empresa en el proyecto (líder, socio)

3.2.2  DESCRIPCIÓN TÉCNICA E INNOVACIONES TECNOLÓGICAS


•
Necesidad y ventajas del proyecto. Antecedentes.

•
Describir el nuevo producto, proceso o servicio o la mejora de los mismos, destacando los aspectos diferenciales más significativos e innovaciones tecnológicas respecto a la tecnología actual de la empresa y del sector, y los riesgos tecnológicos potenciales del proyecto.

•
Señalar si se va a patentar la tecnología desarrollada en el proyecto.

3.2.3 ACUERDOS CON CENTROS PÚBLICOS DE INVESTIGACIÓN, CENTROS DE INNOVACIÓN Y  TECNOLOGÍA U OTRAS COLABORACIONES EXTERNAS SIGNIFICATIVAS PARA LA REALIZACIÓN DEL PROYECTO.

•
Indíquese si se colaborará con alguna entidad externa, actividad que realizará y presupuesto estimado.

3.3 MERCADO POTENCIAL DEL PROYECTO (extensión máxima recomendada 1 página)
•
Objetivos comerciales.

•
Posibles aplicaciones del producto. Ventajas que comporta el producto al cliente o usuario, en comparación con la oferta presente en el mercado.

•
Volumen del mercado nacional y extranjero relacionado con el proyecto. 

•
Empresas competidoras más significativas (nacionales y extranjeras).

3.4. PRESUPUESTO Y PLAN DE FINANCIACIÓN DE LA EMPRESA PARA EL PROYECTO.-  Consignar estos datos en  el  Anexo I.

3.5. CASH-FLOW PREVISTO por la empresa en los cinco primeros años de comercialización (desglose de previsión de ventas y costes de producción, comerciales y financieros).

3.6. OTROS DATOS DE INTERÉS.

	ANEXO I.- PRESUPUESTO  Y PLAN DE FINANCIACIÓN DE LA  EMPRESA PARA EL  PROYECTO:

	

	
	PRESUPUESTO TOTAL APROXIMADO DEL PROYECTO (miles €)
	Total 
	

	
	AMORTIZACIONES DE ACTIVOS (1)
	
	

	
	          Amortización de Aparatos y Equipos
	
	

	
	          Amortización Laboratorio
	
	

	
	          Amortización Planta piloto
	
	

	
	          Amortización otros activos fijos
	
	

	
	                Otros activos tecnológicos
	
	

	
	                Otros activos no tecnológicos
	
	

	
	          Amortización patentes, licencias, know-how y diseños
	
	

	
	PERSONAL
	
	

	
	          Titulados universitarios
	
	

	
	          No titulados universitarios
	
	

	
	MATERIALES
	
	

	
	COLABORACIONES EXTERNAS
	
	

	
	         Centros de investigación
	
	

	
	         Centros de Innovación y Tecnología
	
	

	
	         Otras colaboraciones
	
	

	
	                Otras colaboraciones técnicas
	
	

	
	                Otras colaboraciones no técnicas
	
	

	
	         Otras colaboraciones
	
	

	
	OTROS GASTOS / COSTES INDIRECTOS
	
	

	
	         Otras 
	
	

	
	         Auditoría
	
	

	
	TOTAL
	
	

	
	(1) No se admite leasing, ni renting, ni equipos de segunda mano.

	
	

	
	PLAN DE FINANCIACIÓN DEL PROYECTO (miles €)
	Total
	

	
	FINANCIACIÓN PROPIA (2)
	
	

	
	         Capital social
	
	

	
	         Ampliación de capital
	
	

	
	         Autofinanciación (3)
	
	

	
	FINANCIACIÓN PRIVADA
	
	

	
	         Entidades financieras
	
	

	
	         Otra financiación privada
	
	

	
	FINANCIACIÓN PÚBLICA
	
	

	
	         Créditos
	
	

	
	                Crédito / aportación CDTI (4)
	
	

	
	                Crédito CC.AA.
	
	

	
	                Anticipos reembolsables del MEC / PN I+D+i
	
	

	
	                Anticipos reembolsables del MITyC / PN I+D+i
	
	

	
	         Subvenciones
	
	

	
	                Subvenciones del MITyC
	
	

	
	                Subvenciones del MEC 
	
	

	
	                Subvenciones CC.AA. 
	
	

	
	                Subvenciones incentivos regionales 
	
	

	
	                Otra financiación pública
	
	

	
	TOTAL
	
	

	(2)  En caso de Financiación CDTI, la empresa debe tener capacidad financiera para cubrir con recursos propios un mínimo del 25% del presupuesto total del proyecto.

(3)  Reinversión de beneficios, desinversiones, etc

(4)  Máxima financiación CDTI: 75% del Presupuesto Total para Proyectos Internacionales
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